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	Il s’agit de quel type de solution ? [clocher la case] What kind of solution are you proposing? [select one]  
 Processus / Process      Service        Produit / Product        Activité / Activity        Outil / Tool 

	Décrivez votre solution [Comment fonctionne-t-elle ?] Describe your solution [How does it work?]


































	UTILITÉ [Quel besoin est adressé ?] VALUE [What need does it address?] 









	PROMOTION [Comment ferez-vous connaître la solution ?]
MARKETING & PR [How to get the word out?]









	PARTENAIRES [Qui  est impliqué dans la solution ?] 
PARTNERS [Who are you working with?]




	PUBLIC CIBLE 
[Vers qui s’oriente la solution ?] 
TARGET GROUP
[Who is the solution aimed to?]






	ACTEURS CLÉFS [Qui sont les personnes qui font autorité sur la question ? Qui pourraient empêcher la solution ?] 
[bookmark: _GoBack]IMPORTANT ACTORS [Who are
authorities within the field? Who are gatekeepers?]







	DEFIS [Blocages éventuels] 
CHALLENGES [Barriers you foresee]








	COÛTS [Dépenses prévues]
COST [Expenses you foresee]









	REVENU [Profit anticipés]
REVENUE [Possible gains]
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